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В Помощнике рассмотрено, как организациям и ИП, осуществляющим импорт, оптовую и розничную торговлю, формировать (устанавливать) цены на товары согласно постановлению N 214. 

 

1. Регулирование цен на товары по постановлению N 214 

 

Постановлением N 214 установлено ограничение на рост цен на некоторые товары. Оно обязательно для выполнения всеми организациями и ИП, которые производят, ввозят и (или) реализуют на внутренний рынок эти товары. То есть данное требование должны выполнять в том числе импортеры, опт и розница. 

К товарам, по которым нужно соблюдать указанное ограничение, отнесены: 

- продовольственные товары по перечню согласно приложению 1 к постановлению N 214; 

- лекарственные средства по перечню согласно приложению 2 к постановлению N 214. 

Ограничение заключается в том, что ежемесячное изменение цен на вышеуказанные товары к цене на эти товары, сложившейся на последний день предыдущего месяца, а в случае отсутствия товаров на эту дату - на дату предыдущей реализации этого товара, или к цене на товар той же разновидности и расфасовки не может превышать более чем на 1,2% в апреле - декабре 2022 г. (ч. 1 п. 1 постановления N 214).

Под датой предыдущей реализации понимается дата последней реализации товара за предшествующие 12 месяцев. Каждое последующее изменение цены может осуществляться с учетом допустимого повышения за предыдущий период. 

Данное ограничение не распространяется на отношения, связанные с реализацией товаров, указанных в приложении 1 к постановлению N 214, юридическим лицам, включенным в реестр владельцев магазинов беспошлинной торговли, для их последующей реализации в таких магазинах, а также с реализацией этих товаров в магазинах беспошлинной торговли. При реализации таких товаров в раздел I "Товарный раздел" накладной ТТН-1, накладной ТН-2 и приложений к ним вносятся сведения "Для реализации в магазинах беспошлинной торговли" (п. 2-1 постановления N 214).

Повышение цен выше 1,2% в месяц возможно только по согласованию с Комиссией по вопросам государственного регулирования ценообразования при Совете Министров Республики Беларусь (ч. 4 п. 1 постановления N 214). 

Также по согласованию с этой комиссией организации и ИП устанавливают цены на товары, указанные в приложениях 1 и 2 к постановлению N 214, которые до 01.04.2022 не производились (не ввозились) в Республике Беларусь (ч. 5 п. 1 постановления N 214). 

 

	Дополнительные материалы

Вопрос: Является ли нарушением повышение цен в апреле на 2,4% нарастающим итогом за период январь - апрель согласно ранее действовавшему постановлению N 100? 

Комментарий. Торговле разрешили повысить цены на детское питание 


 

Для импортеров также определен перечень продовольственных товаров, в отношении которых установлены предельные максимальные надбавки. В него вошли 25 товарных позиций (абз. 2 ч. 1 п. 2.2 постановления N 214).

Введено регулирование цен на следующие непродовольственные товары, реализуемые импортерами на внутреннем рынке (абз. 3 ч. 1 п. 2.2 постановления N 214): 

- мыло туалетное твердое; 

- мыло хозяйственное твердое; 

- туалетная бумага; 

- салфетки бумажные, 

- подгузники детские; 

- прокладки (пакеты) женские гигиенические и подгузники для взрослых; 

- синтетические моющие средства порошкообразные; 

- чистящие средства порошкообразные; 

- зубная паста; 

- обувь для детей ясельного возраста, малодетская и дошкольная обувь; 

- чулочно-носочные изделия для детей (по 20-й размер включительно). 

Импортеры устанавливают отпускные цены на эти непродовольственные товары исходя из (абз. 4 и 5 ч. 1, ч. 2 п. 2.2 постановления N 214): 

- контрактных цен; 

- расходов по импорту (таможенные платежи, страхование груза, проценты по кредитам (займам, гарантиям), транспортные расходы, другие расходы в соответствии с законодательством);

- расходов на реализацию; 

- рентабельности, но не более предельного максимального норматива рентабельности. 

Этот норматив определен в размере: 

- фактического уровня рентабельности реализованных товаров, сложившегося за 2021 г. по соответствующей товарной позиции; 

- 10% в случае, если фактический уровень рентабельности реализованных товаров за 2021 г. по соответствующей товарной позиции составил менее 10%. 

При отсутствии информации о фактическом уровне рентабельности реализованных товаров за 2021 г. при формировании отпускной цены производителям (импортерам) необходимо применять норматив рентабельности в размере не выше 10%.

 

	Дополнительные материалы

Вопрос: Как формируются отпускные цены импортерами на непродовольственные товары? 

Вопрос: Какой предельный максимальный норматив рентабельности используется для определения суммы прибыли при формировании отпускных цен на новые виды товаров?


 

Для субъектов, осуществляющих оптовую и розничную торговлю, определен перечень товаров, в отношении которых установлены предельные максимальные оптовые надбавки, торговые надбавки (с учетом оптовой надбавки) (п. 2.3 постановления N 214).

Требование подп. 2.3 постановления N 214 не распространяется на отношения, связанные с реализацией товаров юридическим лицам, включенным в реестр владельцев магазинов беспошлинной торговли, для их последующей реализации в таких магазинах, а также с реализацией этих товаров в магазинах беспошлинной торговли. При реализации таких товаров в раздел I "Товарный раздел" накладной ТТН-1, накладной ТН-2 и приложений к ним вносятся сведения "Для реализации в магазинах беспошлинной торговли" (п. 2-1 постановления N 214).

Организации и ИП, которые осуществляют хранение и реализацию стабилизационных фондов (запасов) продовольственных товаров, заготовительные организации устанавливают цены на продукцию, закладываемую в стабилизационные фонды, закупаемую у населения, исходя из (п. 5 постановления N 214): 

- цены закупки (затрат на производство); 

- расходов по заготовке, хранению и транспортировке продовольственных товаров; 

- налогов и иных обязательных платежей, установленных законодательством; 

- предельного максимального норматива рентабельности, используемого для определения суммы прибыли, подлежащей включению в цену, в размере 10%. 

 

2. Формирование (установление) регулируемых цен

 

2.1. Формирование и оформление отпускных цен при импорте товаров

 

Организации и ИП, которые осуществляют ввоз товаров на территорию Республики Беларусь для их дальнейшей реализации (далее - импортеры), формируют цены на товары, регулируемые согласно п. 1 Указа N 72 и абз. 3 ч. 1 п. 21 Указа N 143, в порядке, предусмотренном Инструкцией N 55.
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 Примечание

Товары, цены на которые регулируются в вышеуказанном порядке, см. в подп. 2.2 к постановлению N 214. 

 

2.1.1. Формирование отпускной цены импортером

 Отпускную цену на импортируемый товар устанавливают за принятую единицу измерения в белорусских рублях без НДС с учетом и (или) без учета расходов по доставке (ч. 1 п. 7, ч. 3 п. 8 Инструкции N 55).

Формулу отпускной цены на товар, в отношении которого установлено регулирование цен, без учета расходов по доставке товара покупателям представим следующим образом (ч. 1 и 3 п. 5 Инструкции N 55, ч. 2 п. 2.2 постановления N 214):
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В расходы по импорту включаются:
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Таможенные пошлины и сборы уплачиваются при ввозе товаров в белорусских рублях. Импортеры включают эти платежи в отпускные цены ввозимых товаров в фактически уплаченных суммах. Указанные платежи не подлежат перерасчету на дату формирования цены, если она отлична от даты их осуществления. НДС, уплаченный при ввозе товара на территорию Республики Беларусь, в отпускную цену не включается, а подлежит вычету, за исключением предусмотренных законодательством случаев (подп. 1.2, ч. 2 п. 3, п. 4 ст. 132 НК).

На увеличение отпускной цены импортируемого товара относят проценты, уплаченные и подлежащие уплате по кредитам, займам и гарантиям, полученным на приобретение этого конкретного товара. Сумму процентов подтверждают договором и соответствующим расчетом (при необходимости). 

Также на основании договора страхования и соответствующего расчета (при необходимости) импортер включает в отпускную цену расходы по страхованию груза.

Касаемо транспортных расходов отметим, что импортер включает в отпускную цену товара сумму расходов по доставке именно этого конкретного товара. В эту сумму входят транспортные расходы по доставке товара от склада поставщика-нерезидента до границы, а также от границы до склада импортера. В расчете отпускной цены можно указать общую сумму транспортных расходов без указанной детализации либо отразить раздельно, если импортеру так удобно. Специальных требований по порядку отражения транспортных расходов в расчете цены не установлено.

Сумма транспортных расходов, как и остальные расходы по импорту, должна быть подтверждена документально. В частности, при доставке товаров собственным транспортом импортеру целесообразно составить фактическую калькуляцию прямых расходов, связанных с транспортировкой товаров. К ним относятся заработная плата водителей с начислениями, командировочные, стоимость горюче-смазочных материалов, амортизация автомобиля.

Стоимость оказанных сторонним перевозчиком транспортных услуг определяется на основании договора и подтверждается документами об их оказании. В случае, когда стоимость транспортных услуг выражена в иностранной валюте, возникает вопрос о том, какой курс применить для включения в отпускную цену. Поскольку законодательством этот вопрос не урегулирован, полагаем, что в отпускную цену относят ту сумму транспортных расходов в белорусских рублях, которая отражена в бухучете. А если на дату формирования цены эти расходы в бухучете еще не отражены, то для пересчета можно применить курс на дату формирования цены.

Также не конкретизировано, что подразумевается под другими расходами в соответствии с законодательством, включаемыми в расходы по импорту. Полагаем, что к ним относятся обязательные расходы, без осуществления которых товары не могут быть выпущены в оборот в Республике Беларусь, а также обязательные платежи и сборы, уплачиваемые при ввозе товаров. Например, к этим расходам можно отнести плату:

- за въезд, размещение и стоянку транспортного средства перевозчика в зоне таможенного контроля;

- оформление уведомления о размещении груза на территории склада временного хранения на период оформления документов;

- разгрузку и хранение товаров на складе временного хранения;

- оформление таможенных документов;

- получение сертификата соответствия товаров требованиям технических нормативных правовых актов в области технического нормирования и стандартизации;

- сбор отходов ввезенных товаров и упаковки.

Для определения всех вышеперечисленных расходов в расчете на единицу товара при необходимости производят их распределение. Порядок распределения импортер определяет самостоятельно. Базой для распределения может выступать стоимость товаров в контрактных ценах или в белорусских рублях, масса товаров, количество товаров или другие показатели.

Другие понесенные импортером расходы (например, расходы на содержание административно-управленческого персонала) покрываются за счет надбавки импортера.

 

Несколько иной порядок формирования отпускной цены определен в случае реимпорта, когда импортер ввозит из-за границы произведенные в Республике Беларусь товары. Отпускные цены на такие товары, предназначенные для дальнейшей продажи на территории республики, устанавливаются импортером исходя из контрактных цен и ограничений, установленных государственными органами, осуществляющими регулирование цен (тарифов) (ч. 2 п. 5 Инструкции N 55).

 

Импортер, который осуществляет фасовку ввезенного товара в одноразовые упаковочные материалы, имеет право отнести расходы по фасовке на увеличение отпускной цены (ч. 4 п. 5 Инструкции N 55).
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К расходам по фасовке относятся:

- стоимость упаковочных материалов по цене приобретения;

- заработная плата работников, производящих фасовку, с отчислениями на социальные нужды;

- амортизация оборудования.

 

Импортеры самостоятельно определяют порядок округления отпускных цен. При применении предельного максимального уровня надбавки отпускную цену нужно округлить в меньшую сторону, чтобы не допустить превышения надбавки (п. 22 Инструкции N 55).
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 Пример

Контрактная стоимость единицы ввезенного товара в белорусских рублях составила 4,5624 руб. Расходы по импорту - 1,8956 руб. Предельная максимальная надбавка на этот товар установлена в размере 30%.

Сумма надбавки при применении предельного максимального уровня составляет 1,9374 руб. ((4,5624 руб. + 1,8956 руб.) х 30 / 100). 

Отпускная цена без НДС до округления равна 8,3954 руб. (4,5624 руб. + 1,8956 руб. + 1,9374 руб.), с учетом округления - 8,39 руб. 

 

При доставке товаров покупателям на условиях франко-станция назначения импортер формирует отпускную цену с учетом транспортных расходов. Для этого к отпускной цене, сформированной без учета этих расходов, добавляют еще сумму транспортных расходов по доставке товаров покупателям. Доставка может осуществляться собственными силами или с привлечением перевозчика.

Импортер самостоятельно устанавливает порядок включения суммы транспортных расходов в отпускную цену. Например, можно рассчитать транспортные расходы до пункта назначения конкретного потребителя с учетом расстояния, тоннажа или иных условий. Также можно определить транспортные расходы для всех покупателей, находящихся на определенной территории, то есть включить в цену транспортные расходы исходя из среднего размера.

Также отметим, что импортерам разрешено пересматривать сформированные отпускные цены на товары по мере необходимости (п. 9 Инструкции N 55).

 

	Дополнительные материалы 

Расчет импортером отпускной цены на продовольственный товар в 2022 году 

Расчет импортером отпускной цены на продовольственный товар в 2022 году 

Калькулятор. Расчет отпускной цены импортера 


 

2.1.2. Предоставление скидок

 

Импортеры могут предоставлять покупателям скидки на товары, в отношении которых применяется регулирование цен, в соответствии с утвержденным порядком применения скидок. Этот документ должен содержать размеры скидок и условия, в зависимости от которых они предоставляются (ч. 1 и ч. 2 п. 10 Инструкции N 55).

Также импортеры вправе предоставлять оптовые скидки (ч. 3 п. 10 Инструкции N 55). Их размеры и условия предоставления определяются, как правило, в договорах с покупателями.

Отметим, что не установлено ограничений размеров предоставляемых импортером скидок. 

 

2.1.3. Указание импортером информации о цене в ТТН (ТН)

 

По общему правилу сведения о товарах, не предусмотренные формами ТТН (ТН), в том числе сведения, связанные с формированием регулируемой цены на товар (отпускная цена, оптовая (торговая) надбавка (скидка), иная информация о структуре цены), вносятся в случаях, установленных законодательством, в раздел I "Товарный раздел" ТТН (ТН) и приложений к ним (ч. 2 п. 5 Инструкции N 58, п. 29-1 Инструкции N 55). 

Импортер при реализации товара по сформированной отпускной цене указывает эту цену без НДС в графе 4 раздела I "Товарный раздел" ТТН (ТН). Аналогично в случае предоставления скидки импортер указывает в этой графе цену с учетом скидки.

При предоставлении оптовой скидки с отпускной цены, импортер в графе 4 раздела I "Товарный раздел" ТТН (ТН) указывает цену реализации товара, а дополнительно (например, в графе 11 ТТН (графе 9 ТН)) - отпускную цену и размер предоставленной оптовой скидки. Эта дополнительная информация необходима покупателю для дальнейшего установления цены на этот товар.

Считаем, что импортеру целесообразно довести до покупателя также порядок франкировки цены, то есть указать, включены ли в отпускную цену расходы по доставке товаров. При этом, по нашему мнению, размер надбавки импортера на товары дополнительно указывать в ТТН (ТН) не обязательно, поскольку эта информация не влияет на дальнейшее установление цены на товар в опте и рознице.

Отметим, что ранее также рекомендовалось указывать в ТТН (ТН) номер и дату документа, подтверждающего уровень применяемых цен (прейскурант, протокол согласования цен, договор) (абз. 2 подп. 2.1 Разъяснения N 15-9/432/7-3-11/2418-1/12-01-09/2503).

 

	Дополнительные материалы 

Вопрос: Есть ли нарушение в том, что импортер указал отпускную цену в гр. 4 раздела I ТТН, но не указал ее в гр. 11 этого раздела? 


 

2.1.4. Документальное оформление отпускной цены импортера

 

По общему правилу отпускные цены, устанавливаемые импортерами, должны подтверждаться экономическими расчетами (ч. 2 п. 26 Инструкции N 55). Форму такого расчета импортер определяет самостоятельно.

Не обязаны составлять экономические расчеты субъекты хозяйствования, поименованные в абз. 2 - 6 подп. 2.1-1 Указа N 72. К ним относятся:

- юридические лица, применяющие УСН и ведущие учет в книге учета доходов и расходов;

- юридические лица, которые применяют фиксированные цены (тарифы), установленные в соответствии с законодательством;

- крестьянские (фермерские) хозяйства;

- юридические лица при реализации произведенной ими сельскохозяйственной продукции;

- юридические лица при реализации товаров (работ, услуг) на биржевых торгах открытого акционерного общества "Белорусская универсальная товарная биржа".

Экономические расчеты и иные документы, обосновывающие уровень цен, утверждает руководитель импортера. Хранят их на бумажных носителях и (или) в электронной форме, в том числе на материальных носителях (п. 29 Инструкции N 55).

При предоставлении скидок экономические расчеты, обосновывающие уровень применяемых цен с учетом скидок, повторно составлять не требуется (ч. 1 п. 10 Инструкции N 55).

 

2.2. Установление регулируемых цен на товары в опте

 

Организации и ИП, которые осуществляют оптовую торговлю (далее - оптовик, оптовое звено, субъект оптовой торговли), устанавливают цены на товары, регулируемые согласно п. 1 Указа N 72 и абз. 3 ч. 1 п. 21 Указа N 143, в порядке, предусмотренном Инструкцией N 55.
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 Примечание

Товары, цены на которые регулируются в вышеуказанном порядке, см. в 2.3 к постановлению N 214. 

 

2.2.1. Применение оптовой надбавки

 

По общему правилу оптовик устанавливает цену товара без НДС путем сложения отпускной цены производителя (импортера) либо цены, установленной организациями и ИП, которые осуществляют хранение и реализацию стабилизационных фондов (запасов) продовольственных товаров, заготовительными организациями, физическими лицами и оптовой надбавки (п. 12 Инструкции N 55, ч. 2 подп. 2.3 постановления N 214). 

При этом нужно учитывать, что отпускные цены формируются производителем (импортером) с учетом расходов по их доставке (на условиях франко-станция назначения) или без учета этих расходов (на условиях франко-станция отправления) (ч. 1 п. 7 Инструкции N 55).

Если отпускная цена производителя (импортера) сформирована с учетом транспортных расходов (на условиях франко-станция назначения), то оптовик применяет оптовую надбавку к этой цене.
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В случае, когда отпускная цена производителя (импортера) сформирована без учета расходов по доставке товаров (на условиях франко-станция отправления), оптовик вправе самостоятельно отнести сумму фактических расходов по доставке товаров на увеличение этой цены. Указанные расходы должны быть подтверждены документально либо обосновываться расчетами, если уплата по ним отсрочена (ч. 2 и 3 п. 7 Инструкции N 55).

В этом случае оптовую надбавку применяют к отпускной цене изготовителя (импортера), увеличенной на сумму расходов по доставке.
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Субъект оптовой торговли самостоятельно определяет порядок распределения транспортных расходов между товарами. Базой для распределения могут служить стоимостные либо натуральные показатели. Например, это могут быть такие показатели, как стоимость приобретения товаров без НДС или с НДС, вес брутто, вес нетто, количество приобретенных товаров.

Применяемая оптовая надбавка не должна превышать предельный максимальный размер. В случае его применения необходимо округлить цену в меньшую сторону, чтобы не допустить превышения установленного предельного размера (п. 12 Инструкции N 55). 

С 15.04.2022 организации и ИП, которые реализуют оптом сахар белый кристаллическим, применяют оптовую надбавку (но не более предельного максимального уровня) к отпускной цене производителя (импортера) или к дооцененной цене при проведении дооценки указанного товара (подп. 1.1 постановления N 32). 

Не определено, как устанавливать регулируемую цену при фасовке товаров. Полагаем, что оптовику безопаснее не включать расходы по фасовке в цену, а покрывать их за счет оптовой надбавки.

 

	Дополнительные материалы

Расчет оптовой цены на товар по постановлению N 214 

Комментарий. Изменения в регулировании цен на сахар 


 

2.2.2. Указание дополнительных сведений о цене в ТТН (ТН)

 

Сведения о товарах, не предусмотренные формами ТТН (ТН), в том числе сведения, связанные с формированием регулируемой цены на товар (отпускная цена, оптовая (торговая) надбавка (скидка), иная информация о структуре цены), вносятся в случаях, установленных законодательством, в раздел I "Товарный раздел" ТТН (ТН) и приложений к ним (ч. 2 п. 5 Инструкции N 58, п. 29-1 Инструкции N 55). 

В составе дополнительных сведений, связанных с формированием регулируемой цены, оптовик указывает ту отпускную цену изготовителя (импортера), к которой применяется оптовая и торговая надбавка. В частности, при добавлении расходов по доставке товаров к отпускной цене изготовителя (импортера), полагаем, что оптовик указывает отпускную цену, увеличенную на сумму расходов по доставке.

Не конкретизировано, что именно нужно указать в части оптовой надбавки: ее размер или сумму. Ранее рекомендовалось указывать размер оптовой надбавки (абз. 3 подп. 2.1 Разъяснения N 15-9/432/7-3-11/2418-1/12-01-09/2503). Полагаем, что сейчас этот вопрос субъект оптовой торговли определяет самостоятельно. Не будет нарушением, если оптовик укажет либо только размер, либо только сумму оптовой надбавки.

 

2.2.3. Установление оптовых цен при получении скидок 

 

Производители товаров и импортеры могут предоставлять оптовикам:

- скидки;

- оптовые скидки с отпускных цен.

Между этими скидками есть различия, которые влияют на дальнейшее установление оптовиком цены реализации товара.

Что касается простых скидок, то изготовители и импортеры предоставляют их в соответствии с утвержденным порядком применения скидок. В нем прописывают размеры скидок и условия, в зависимости от которых они предоставляются (ч. 1 и 2 п. 10 Инструкции N 55).

Обычно в договорах поставки товаров условия таких скидок не оговаривают либо указывают, что они предоставляются в соответствии с порядком применения скидок.

Производитель (импортер) при отгрузке товаров указывает в графе 4 раздела I "Товарный раздел" ТТН (ТН) отпускную цену за минусом предоставленной скидки. Именно к этой цене субъект оптовой торговли применяет оптовую надбавку (ч. 2 п. 10 Инструкции N 55).

При дальнейшей реализации товаров оптовик указывает своим покупателям в качестве дополнительных сведений, связанных с формированием регулируемой цены, отпускную цену производителя (импортера) за минусом предоставленной скидки и оптовую надбавку.
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 Пример 

Организация оптовой торговли приобрела сыр твердый у производителя. По прейскуранту отпускная цена составляет 16,26 руб. без НДС за 1 кг. Производитель предоставил оптовой организации скидку в размер 2% и указал в графе 4 раздела I "Товарный раздел" ТТН цену 15,93 руб. 

Организация оптовой торговли при реализации данного товара применила оптовую надбавку в размере 8% к цене 15,93 руб. В сумме оптовая надбавка в цене реализации составила 1,2744 руб. (15,93 руб. х 8 / 100). Цена реализации товара до округления - 17,2044 руб. (15,93 руб. + 1,2744 руб.), с учетом округления - 17,20 руб. 

При реализации данного товара оптовая организация указала в разделе I "Товарный раздел" ТТН:

- в графе 4 - "17,20 руб.";

- в графе 11 - "отпускная цена - 15,93 руб., оптовая надбавка - 7,97%". 

 

Размеры предоставляемых производителем (импортером) оптовых скидок с отпускных цен определяются по соглашению сторон (как правило, в договоре или в документах, которые являются его неотъемлемой частью).

Производитель (импортер) при отгрузке товаров указывает в графе 4 раздела I "Товарный раздел" ТТН, ТН отпускную цену за минусом предоставленной оптовой скидки, в графе 11 - отпускную цену согласно прейскуранту и размер оптовой скидки.

Оптовик реализует этот товар по отпускной цене, которая указана изготовителем (импортером) в графе 11 раздела I ТТН, и не может применить оптовую надбавку. Его доходом является только сумма оптовой скидки, которая предоставлена изготовителем (импортером) товара.
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 Пример 

Организация оптовой торговли приобрела кофе растворимый фасованный у организации-импортера. По прейскуранту отпускная цена одной пачки кофе составляет 2,84 руб. без НДС. По условиям договора импортер предоставил оптовой организации оптовую скидку в размере 10% и указал в разделе I "Товарный раздел" ТТН: 

- в графе 4 - "2,56 руб.";

- в графе 11 - "отпускная цена - 2,84 руб., оптовая скидка - 10%". 

Организация оптовой торговли реализует этот товар по цене 2,84 руб. без НДС и не имеет права дополнительно взимать оптовую надбавку. 

При реализации этого товара оптовик указал в разделе I "Товарный раздел" ТТН следующую информацию:

- в графе 4 -"2,84 руб.";

- в графе 11 - "отпускная цена - 2,84 руб., без оптовой надбавки". 

 

Оптовая скидка может делиться по соглашению сторон между субъектами торговли, осуществляющими оптовую торговлю (ч. 4 п. 10 Инструкции N 55). 

 

2.2.4. Предоставление скидок покупателям

 

Субъектам оптовой торговли не запрещено предоставлять скидки покупателям при реализации товаров. Исключением является случай реализации товаров, полученных на условиях оптовой скидки.

Для предоставления скидок оптовику целесообразно разработать порядок применения скидок, который включает размеры скидок и условия, в зависимости от которых они предоставляются.

При предоставлении скидки до или в момент отгрузки товаров оптовик указывает в накладной стоимостные показали исходя из договорной цены, которая уменьшена на сумму скидки (абз. 2 ч. 12 п. 3, ч. 2 п. 4 Инструкции N 58).

Обратим внимание, что оптовик предоставляет скидку покупателю за счет своей оптовой надбавки. Поэтому в составе сведений, связанных с формированием регулируемой цены на товар, полагаем, что можно указать:

- либо отпускную цену изготовителя (импортера), оптовую надбавку и предоставленную скидку;

- либо отпускную цену изготовителя (импортера) и оптовую надбавку, уменьшенную с учетом предоставленной скидки.
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 Пример

Организация оптовой торговли приобрела кофе растворимый фасованный у организации-импортера. По прейскуранту отпускная цена одной пачки кофе составляет 4,71 руб. без НДС. Организация оптовой торговли при реализации данного товара приняла решение применить оптовую надбавку в размере 10%. В сумме оптовая надбавка в цене реализации составляет 0,471 руб. (4,71 руб. х 10 / 100). Цена реализации товара без НДС с учетом округления составила 5,18 руб. (4,71 руб. + 0,471 руб.). 

При реализации этого товара покупателю организация оптовой торговли предоставила скидку согласно положению о порядке предоставления скидок в размере 2%. Цена реализации товаров без НДС с учетом скидки составила 5,08 руб. (5,18 руб. х (100 - 2) / 100)).

Оптовая организация указала в разделе I "Товарный раздел" ТТН:

- в графе 4 - "5,08 руб.";

- в графе 11 - "отпускная цена - 4,71 руб., оптовая надбавка - 10%, предоставлена скидка - 2%".

 

2.2.5. Продажа товаров ниже цены приобретения

 

Субъекты оптовой торговли могут продавать ниже цены приобретения товары, в отношении которых установлено регулирование цен, при выполнении двух условий (п. 13 Инструкции N 55):

- эти товары получены при возмещении дебиторской задолженности;

- цена реализации должна быть не ниже предельной минимальной цены, установленной госорганом, осуществляющим регулирование цен (тарифов).

 

2.2.6. Транспортные расходы по доставке товаров покупателям

 

Если по условиям договора транспортные расходы по доставке товаров покупателям несет продавец - субъект оптовой торговли, то такие расходы не увеличивают цену реализации товара.

Оптовик учитывает их в составе расходов на реализацию товаров. Эти расходы покрываются за счет оптовой надбавки.

 

2.2.7. Документальное оформление цен в опте

 

Не установлено требований, обязывающих составлять расчеты оптовых цен на товары, в отношении которых установлено регулирование цен. Это значит, что за отсутствие таких расчетов не может быть применена административная ответственность.

Также не требуется составлять экономические расчеты по обоснованию уровня применяемых оптовых надбавок (ч. 3 п. 28 Инструкции N 55).

 

2.3. Установление розничных регулируемых цен на товары

 

2.3.1. Применение торговой надбавки при регулировании цены

 

Организации и ИП, которые осуществляют розничную торговлю (далее также - субъект розничной торговли; розница; розничное звено), формируют розничные цены на товары, регулируемые согласно п. 1 Указа N 72 и абз. 3 ч. 1 п. 21 Указа N 143, в порядке, предусмотренном Инструкцией N 55.
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 Примечание

Товары, цены на которые регулируются в вышеуказанном порядке, см. в 2.3 к постановлению N 214. 

 

2.3.1.1. Приобретение товара у производителя, импортера

 

Субъект розничной торговли устанавливает розничную цену на товар, в отношении которого установлено регулирование цен, путем применения торговой надбавки к отпускной цене производителя (импортера), но не более предельного максимального уровня (ч. 1 п. 14 Инструкции N 55).
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Также розница применяет торговую надбавку к цене, установленной организациями и ИП, которые осуществляют хранение и реализацию стабилизационных фондов (запасов) продовольственных товаров, заготовительными организациями, физическими лицами (ч. 2 подп. 2.3 постановления N 214).

Розничные цены устанавливаются с НДС (за некоторым исключением, например, когда товар не облагается НДС или субъект хозяйствования не является плательщиком этого налога) (п. 17 Инструкции N 55).
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 Пример

Организация розничной торговли приобрела у производителя товар по отпускной цене 2,19 руб. без НДС. В отношении этого товара установлена предельная максимальная торговая надбавка в размере 15% и ставка НДС в размере 10%.

Сумма торговой надбавки исходя из предельного максимального размера составляет 0,3285 руб. (2,19 руб. х 15 / 100). 

Сумма НДС - 0,25185 руб. ((2,19 руб. + 0,3285 руб.) х 10 / 100).

Розничная цена до округления - 2,77035 руб. (2,19 руб. + 0,3285 руб. + 0,25185), с учетом округления - 2,77 руб. 

Проверим, не превышен ли размер торговой надбавки:

(2,77 руб. / 1,1 / 2,19 руб. х 100 - 100) = 14,99%.

Как видим, превышения нет. 

 

В случае, когда производитель (импортер) предоставил скидку, субъект розничной торговли применяет торговую надбавку к цене с учетом скидки, которая отражена в графе 4 раздела I "Товарный раздел" ТТН (ТН).

 

Производители (импортеры) формируют отпускные цены с учетом расходов по их доставке (на условиях франко-станция назначения) или без учета этих расходов (на условиях франко-станция отправления) (ч. 1 п. 7 Инструкции N 55).

В случае, когда отпускная цена производителя (импортера) сформирована без учета расходов по доставке товаров (на условиях франко-станция отправления), розничное звено вправе самостоятельно отнести сумму фактических расходов по доставке товаров на увеличение этой цены. Указанные расходы должны быть подтверждены документально либо обосновываться расчетами, если уплата по ним отсрочена (ч. 2 и 3 п. 7 Инструкции N 55).
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Субъект розничной торговли самостоятельно определяет порядок распределения транспортных расходов между товарами. Базой для распределения могут служить стоимостные либо натуральные показатели. Например, это могут быть такие показатели, как стоимость приобретения товаров без НДС или с НДС, вес брутто, вес нетто, количество приобретенных товаров.

Торговую надбавку применяют к отпускной цене производителя (импортера), увеличенной на сумму расходов по доставке.
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 Пример

Организация розничной торговли приобрела у импортера товар по отпускной цене 1,89 руб. без НДС в количестве 1000 шт. В отношении этого товара установлена предельная максимальная торговая надбавка в размере 30% и НДС по ставке 20%.

Отпускная цена сформирована импортером без учета расходов по доставке товаров. Доставка товара осуществлялась привлеченным транспортом. Расходы по доставке составили 250 руб. без НДС. 

Сумма расходов по доставке товаров единицы товара составила 0,25 руб. (250 руб. / 1000 шт.).

Отпускная цена с учетом расходов по доставке равна 2,14 руб. (1,89 руб. + 0,25 руб.). 

Сумма торговой надбавки исходя из предельного максимального размера составляет 0,642 руб. (2,14 руб. х 30 / 100). 

Сумма НДС - 0,5564 руб. ((2,14 руб. + 0,642 руб.) х 20 / 100).

Розничная цена до округления - 3,3384 руб. (2,14 руб. + 0,642 руб. + 0,5564), с учетом округления - 3,33 руб. Округление произведено в меньшую сторону с целью недопущения превышения предельного максимального уровня торговой надбавки. 

Проверим, не превышен ли размер торговой надбавки:

(3,33 руб. / 1,2 / 2,14 руб. х 100 - 100) = 29,67%.

Как видим, превышения нет. 

 

Не допускается включение в розничную цену расходов по доставке товаров от субъекта торговли, осуществляющего оптовую торговлю, до объекта розничной торговли, хранению товаров в объектах розничной торговли, перемещению товаров между объектами розничной торговли одного субъекта торговли (от логистического (распределительного) склада до объекта розничной торговли), иных расходов, не связанных с доставкой от производителя (импортера) (ч. 2 п. 14 Инструкции N 55).

С 15.04.2022 организации и ИП, которые реализуют в розницу сахар белый кристаллическим, применяют торговую надбавку (но не более предельного максимального уровня) к отпускной цене производителя (импортера) или к дооцененной цене при проведении дооценки указанного товара (подп. 1.1 постановления N 32). 

 

2.3.1.2. Приобретение товара у оптовика

 

Субъект розничной торговли применяет торговую надбавку к отпускной цене производителя (импортера) также в случае приобретения товара у посредника - оптового звена (ч. 1 п. 15 Инструкции N 55).

Отпускную цену производителя (импортера) оптовик указывает дополнительно в разделе I "Товарный раздел" ТТН (ТН) (ч. 2 п. 5 Инструкции N 58).
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 Пример

Организация розничной торговли приобрела у организации, осуществляющей оптовую торговлю, товар по цене 1,75 руб. без НДС. Оптовик указал в графе 11 раздела I "Товарный раздел" ТТН, что отпускная цена производителя равна 1,61 руб., оптовая надбавка - 0,14 руб. В отношении этого товара установлена предельная максимальная торговая надбавка (с учетом оптовой надбавки) в размере 25% и НДС по ставке 20%.

Сумма торговой надбавки (с учетом оптовой надбавки) исходя из предельного максимального размера составляет 0,4025 руб. (1,61 руб. х 25 / 100). 

Сумма НДС - 0,4025 руб. ((1,61 руб. + 0,4025 руб.) х 20 / 100).

Розничная цена до округления - 2,415 руб. (1,61 руб. + 0,4025 руб. + 0,4025 руб.), с учетом округления - 2,41 руб. Округление произведено в меньшую сторону с целью недопущения превышения предельного максимального уровня торговой надбавки. 

Проверим, не превышен ли размер торговой надбавки:

(2,41 руб. / 1,2 / 1,61 руб. х 100 - 100) = 24,74%.

Как видим, превышения нет. 

 

Торговую надбавку можно применить к цене оптового звена только в случае, когда оптовик продал товар ниже цены производителя (п. 19 Инструкции N 55).

При приобретении товара у оптовика, который получил этот товар на условиях предоставления оптовой скидки, розничное звено применяет торговую надбавку к отпускной цене, установленной производителем (импортером). Отметим, что по этой же цене оптовик реализует товар розничному звену. Эту же цену оптовик указывает при реализации в графе 4 раздела I "Товарный раздел" ТТН (ТН).

 

2.3.1.3. Применение торговой надбавки импортером

 

Импортеры, которые самостоятельно реализуют ввезенные ими в Республику Беларусь товары в розницу, при установлении розничной цены применяют к сформированной ими отпускной цене торговую надбавку, но не более предельного максимального уровня (ч. 1 п. 14 Инструкции N 55).
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 Пример

Организация-импортер ввезла в Республику Беларусь товар. Контрактная цена товара составила 1,771 руб., расходы по импорту - 0,9715 руб. В отношении этого товара установлена предельная максимальная надбавка импортера в размере 30%, а также предельная максимальная торговая надбавка (с учетом оптовой надбавки) 30% и НДС по ставке 20%. Часть этого товара импортер реализует в своих розничных торговых объектах.

Сумма надбавки импортера исходя из предельного максимального уровня равна 0,8228 руб. ((1,771 руб. + 0,9715 руб.) х 30 / 100). 

Отпускная цена без НДС до округления - 3,5653 руб. (1,771 руб. + 0,9715 руб. + 0,8228 руб.), с учетом округления - 3,56 руб. Округление произведено в меньшую сторону с целью недопущения превышения предельного максимального уровня торговой надбавки. 

Сумма торговой надбавки (с учетом оптовой надбавки) исходя из предельного максимального уровня составляет 1,068 руб. (3,56 руб. х 30 / 100). 

Сумма НДС, включенного в розничную цену, - 0,9256 руб. ((3,56 руб. + 1,068 руб.) х 20 / 100).

Розничная цена до округления - 5,5536 руб. (3,56 руб. + 1,068 руб. + 0,9256 руб.), с учетом округления - 5,55 руб. Округление произведено в меньшую сторону с целью недопущения превышения предельного максимального уровня торговой надбавки. 

Проверим, не превышен ли размер торговой надбавки:

(5,55 руб. / 1,2 / 3,56 руб. х 100 - 100) = 29,92%.

Как видим, превышения нет. 

 

2.3.1.4. Применение торговой надбавки оптовиком

 

Субъекты оптовой торговли, которые самостоятельно реализуют приобретенные товары в своих розничных объектах, устанавливают розничные цены в общем порядке. Для этого они применяют к отпускной цене производителя (импортера) торговую надбавку, но не более предельного максимального уровня (ч. 1 п. 14 Инструкции N 55).
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 Пример

Организация оптовой торговли приобрела у производителя товар по отпускной цене без НДС 2,11 руб. В отношении этого товара установлена предельная максимальная торговая надбавка (с учетом оптовой надбавки) в размере 20% и НДС по ставке 10%.

Часть этого товара реализована в розничном торговом объекте данной организации. 

Сумма торговой надбавки (с учетом оптовой надбавки) исходя из предельного максимального размера составляет 0,422 руб. (2,11 руб. х 20 / 100). 

Сумма НДС, включенного в розничную цену, - 0,2532 руб. ((2,11 руб. + 0,422 руб.) х 10 / 100).

Розничная цена до округления - 2,7852 руб. (2,11 руб. + 0,422 руб. + 0,2532 руб.), с учетом округления - 2,78 руб. Округление произведено в меньшую сторону с целью недопущения превышения предельного максимального уровня торговой надбавки. 

Проверим, не превышен ли размер торговой надбавки:

(2,78 руб. / 1,1 / 2,11 руб. х 100 - 100) = 19,78%.

Как видим, превышения нет. 

 

При реализации в собственных розничных торговых объектах товаров, которые оптовик приобрел на условиях оптовой скидки, торговую надбавку применяют к отпускной цене производителя (импортера), уменьшенной на размер оптовой скидки (ч. 3 п. 15 Инструкции N 55).
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 Пример 

Организация оптовой торговли приобрела товар у организации-импортера. По прейскуранту отпускная цена составляет 2,84 руб. без НДС. По условиям договора импортер предоставил оптовой организации оптовую скидку в размере 10% и указал в разделе I "Товарный раздел" ТТН следующие сведения:

- в графе 4 - "2,56 руб.";

- в графе 11 - "отпускная цена - 2,84 руб., оптовая скидка - 10%". 

В отношении этого товара установлена предельная максимальная торговая надбавка (с учетом оптовой надбавки) в размере 30% и НДС по ставке 20%. 

Часть этого товара реализована в розничном торговом объекте оптовой организации. 

Сумма торговой надбавки (с учетом оптовой надбавки) исходя из предельного максимального размера составляет 0,768 руб. (2,56 руб. х 30 / 100). 

Сумма НДС, включенного в розничную цену, - 0,6656 руб. ((2,56 руб. + 0,768 руб.) х 20 / 100).

Розничная цена до округления - 3,9936 руб. (2,56 руб. + 0,768 руб. + 0,6656 руб.), с учетом округления - 3,99 руб. 

Проверим, не превышен ли размер торговой надбавки:

(3,99 руб. / 1,2 / 2,56 руб. х 100 - 100) = 29,88%.

Как видим, превышения нет. 

 

2.3.1.5. Установление розничных цен при фасовке товаров

 

Субъект розничной торговли, который производит фасовку товаров в одноразовые упаковочные материалы, вправе увеличить розничную цену такого товара на стоимость упаковочного материала по цене приобретения (п. 16 Инструкции N 55).
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--------------------------------

<1> По ставке, установленной при реализации товара.

<2> По ставке, установленной при реализации упаковки.
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 Пример

Организация розничной торговли приобрела у импортера товар по отпускной цене 2,14 руб. без НДС. В отношении этого товара установлена предельная максимальная торговая надбавка в размере 30% и НДС по ставке 20%.

Сумма торговой надбавки исходя из предельного максимального размера составляет 0,642 руб. (2,14 руб. х 30 / 100). 

Сумма НДС - 0,5564 руб. ((2,14 руб. + 0,642 руб.) х 20 / 100).

Розничная цена до округления - 3,3384 руб. (2,14 руб. + 0,642 руб. + 0,5564), с учетом округления - 3,33 руб. Округление произведено в меньшую сторону с целью недопущения превышения предельного максимального уровня торговой надбавки.

Организация розничной торговли произвела фасовку товара в полиэтиленовый пакет. Стоимость приобретения пакета без НДС - 0,06 руб., при его реализации применяется ставка НДС - 20%. 

Сумма НДС, включаемая в стоимость пакета при его реализации, составляет 0,01 руб. (0,06 руб. х 20 / 100). 

Стоимость пакета с НДС - 0,07 руб. (0,06 руб. + 0,01 руб.).

Розничная цена товара с учетом фасовки в полиэтиленовый пакет - 3,40 руб. (3,33 руб. + 0,07 руб.).

 

2.3.2. Округление розничных цен

 

Розничную цену товара устанавливают за соответствующую единицу измерения (штуку, десяток, метр и т.п.) и округляют до минимальной денежной единицы, находящейся в обращении на территории Республики Беларусь, то есть до 1 копейки (ч. 1 п. 23, п. 24 Инструкции N 55).

На товары, в отношении которых необходимо соблюдать предельные размеры розничных цен, торговых надбавок, иные пределы, округление нужно производить таким образом, чтобы не допускать установленных ограничений (ч. 2 п. 23 Инструкции N 55).

В частности, при применении предельного максимального размера торговой надбавки округление розничной цены следует производить в меньшую сторону.

В случае формирования набора (комплекта) товаров субъект розничной торговли устанавливает цену на каждый отдельный товар, входящий в набор (комплект), с соблюдением установленных ограничений (п. 20 Инструкции N 55).

Округление розничных цен на наборы (комплекты) товаров производят в следующем порядке (п. 25 Инструкции N 55):

- при установлении цен на отдельные товары, входящие в набор (комплект), округляют розничную цену каждого товара отдельно. После суммирования округленных цен товаров цена набора (комплекта) не округляется;

- при установлении цен на набор (комплект) в целом (при отсутствии цен на отдельные товары, входящие него) округляется цена набора (комплекта).

 

2.3.3. Документальное оформление розничных цен

 

Розничные цены устанавливает руководитель (или иное уполномоченное лицо) юридического лица, ИП (п. 28 Инструкции N 55).

При установлении розничной цены необходимо составить расчет с указанием размера применяемой торговой надбавки к отпускной цене производителя (импортера). А в случае приобретения товара у оптовика, который продал товар ниже отпускной цены производителя, составляют расчет с указанием размера торговой надбавки к цене, установленной оптовиком.

Форма и название документа, содержащего расчет розничной цены, законодательно не установлены. Организации, ИП определяют этот документ самостоятельно.

Расчеты розничных цен утверждает руководитель (или иное уполномоченное лицо) юридического лица, ИП. Хранят их на бумажных носителях и (или) в электронной форме, в том числе на материальных носителях (п. 29 Инструкции N 55).

Не требуется составлять экономические расчеты по обоснованию уровня применяемых торговых надбавок. 

 

	Дополнительные материалы

Калькулятор. Расчет розничной цены для плательщиков НДС 

Образец заполнения реестра розничных цен 

Статья "Дооценка товаров до цен последнего приобретения" 

Вопрос: Как округлять розничные цены на товары, в отношении которых установлено государственное регулирование? 


 

3. Соблюдение требований п. 1 постановления N 214 

 

3.1. Соблюдение ограничения на рост цен

 

Организации, ИП могут ежемесячно повышать цены на продовольственные товары, которые указаны в приложениях 1 и 2 к постановлению N 214, не более чем на 1,2% к цене на эти товары, сложившейся на последний день предыдущего месяца (ч. 1 п. 1 постановления N 214).

Каждое последующее изменение цены может осуществляться с учетом ее допустимого повышения за предыдущий период. 

Соблюдение этого ограничения обязательно как для производителей, так и для импортеров и субъектов, осуществляющих оптовую и розничную торговлю этими товарами.

 

Сложившаяся цена - это цена, установленная в соответствии с ценовой политикой субъекта хозяйствования, в том числе в части предоставления скидок (иного снижения цены) на эти товары на последний день каждого месяца. Если на последний день предыдущего месяца товары отсутствуют, то для указанного расчета берется цена на дату предыдущей реализации этого товара. Под ней понимается дата последней реализации товара за предшествующие 12 месяцев (п. 5 разъяснения МАРТ).
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 Пример

Розничная цена на масло сливочное жирностью 72,5% (180 г) по состоянию на 30.04.2022 составила 2,93 руб. В мае 2022 г. цена реализации этого товара в розницу не может быть более чем 2,96516 руб. (2,93 руб. х 101,2%). Цену округляем в меньшую сторону, чтобы не допустить превышения установленного ограничения. С учетом округления розничная цена не может превышать в мае текущего года 2,96 руб. 

 

В случае, когда акция проводится в том числе в последний день месяца, цена с учетом ее снижения является сложившейся ценой. Если скидка отменяется до окончания месяца, то допускается возврат к ценам, действовавшим в доакционный период. 

 

[image: image28.jpg]


 Пример

Розничная цена на сметану из коровьего молока в апреле 2022 г. составила 2,40 руб. С 25.04.2022 по 30.04.2022 включительно в торговом объекте проводилась акция и этот товар реализован по цене 2,25 рубля с учетом предоставления скидки. Розничная цена на этот товар в мае текущего месяца не может быть выше, чем 2,277 руб. (2,25 руб. х 101,2%). Цену округляем в меньшую сторону, чтобы не допустить превышения установленного ограничения. С учетом округления розничная цена не может превышать в мае текущего года 2,27 руб. 
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 Пример

Розничная цена на яйцо куриное свежее по состоянию на 30.04.2022 составила 2,93 руб. за 1 десяток. В мае 2022 г. цена реализации этого товара в розницу не может быть более чем 2,96 руб. (2,93 руб. х 101,2%). С 10 по 14 мая в розничном торговом объекте проводится акция, по условиям которой розничная цена этого товара снижена и составляет 2,80 руб. По окончании этой акции производится возврат к доакционной цене. 

При установлении розничной цены на этот товар в июне текущего года организация исходит из цены по состоянию на 31.05.2022, то есть из 2,96 руб. Розничная цена в июне не может превысить 2,99552 руб. (2,96 руб. х 101,2%). Цену округляем в меньшую сторону, чтобы не допустить превышения установленного ограничения. С учетом округления розничная цена не может превышать в июне текущего года 2,99 руб. 

 

Для импортеров и оптовиков сложившаяся цена - это цена, установленная в отношении каждого покупателя в соответствии с условиями заключенного с ним договора, в том числе в части предоставления скидок (иного снижения цены). 

При этом в случае фактического изменения условий предоставления скидки, сформированных по состоянию на конец месяца (например, покупатель приобретает меньший объем товара, предлагаются иные условия оплаты и т.п.), импортер, оптовик вправе изменить цену в соответствии с ценовой политикой организации, в том числе в части предоставления скидок (иного снижения цены). 
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 Пример 

Отпускная цена сухой молочной смеси для детского питания, установленная организацией-импортером по состоянию на 30.04.2022, составила 7,91 руб. В мае 2022 г. сложившаяся цена на этот товар - 8 руб. (7,91 руб. х 101,2%). 

С покупателем "А" заключен договор поставки товаров. В нем определено условие о предоставлении скидки в размере 10% в случае приобретения в мае текущего года не менее 50 единиц указанного товара. Цена реализации товара с учетом скидки составила 7,20 руб. (8 руб. - (8 руб. x 10%)). По этой цене покупатель "А" приобрел в мае 2022 г. 50 единиц товара. 

Этот покупатель приобрел в июне 2022 г. еще 50 единиц товара. Цена реализации данного товара покупателю "А" не может превысить 7,28 руб. (7,20 руб. х 101,2%). Также этот покупатель в июне текущего года приобрел еще 20 единиц товара. Цена реализации товара не может превысить 8,09 руб. (8 руб. x 101,2%). 

В июне 2022 г. указанный товар в количестве 50 единиц товара приобрел также покупатель "Б". Организация-импортер может продать этот товар по цене не более 8,09 руб. (8,00 руб. x 101,2%). 

 

Если перечень товаров не содержит уточнения (дополнительной характеристики) конкретной товарной позиции, то в нее включаются все товары (разновидности) указанной товарной позиции. Под разновидностью товара следует понимать совокупность товаров определенного вида, выделенных по ряду частных признаков (марка, модель, артикул, сорт, масса, объем, иные признаки) (разъяснение МАРТ, п. 4 разъяснения МАРТ). 

При установлении цен на товары, в отношении которых нужно соблюдать ограничение роста цен, также нужно руководствоваться нормами Инструкции N 55. В частности, одним из требований является документальное оформление цен. Импортеры должны составлять экономическое обоснование цен, а субъекты, осуществляющие розничную торговлю, - расчеты розничных цен (ч. 2 п. 26, п. 28 Инструкции N 55). 

Одновременно с соблюдением ограничения на рост цен нужно соблюдать предельные максимальные надбавки, которые определены приложениями 4 и 5 к постановлению N 214.

 

Действие п. 1 постановления N 214 не распространяется: 

- на отношения, связанные с реализацией товаров первой необходимости на биржевых торгах и в рамках государственных закупок (ч. 5 п. 1 постановления N 214); 

- при реализации товаров за пределы Республики Беларусь. 

 

3.2. Повышение цен выше установленного ограничения

 

На товары, в отношении которых установлено ограничение на их рост, повышение цен (например, в связи с ростом контрактной цены, цены производителя, импортера (оптового поставщика), расходов (затрат), курсовых колебаний и др.) допускается только после согласования с Комиссией по вопросам государственного регулирования ценообразования при Совете Министров Республики Беларусь (далее - Комиссия) (ч. 3 п. 1 постановления N 214).

Также по согласованию с Комиссией импортеры устанавливают цены на товары по приложению 1 и приложению 2, которые до 01.04.2022 не ввозились на территорию Беларуси (ч. 4 п. 1 постановления N 214).

В таблице 1 указано, куда непосредственно нужно обращаться организациям и ИП. 

 

Таблица 1

 

	Наименование субъекта хозяйствования
	Куда необходимо обращаться

	РУП, хозобщества, акции (доли в уставных фондах) которых находятся в республиканской собственности
	В соответствующие республиканские органы госуправления, госорганизации, подчиненные Правительству, в подчинении (составе, системе) которых находится (входит) такое УП или хозобщество либо которым переданы в управление акции (доли в уставном фонде) хозобщества, находящиеся в республиканской собственности

	Коммунальные унитарные предприятия, хозобщества, акции (доли в уставных фондах) которых находятся в коммунальной собственности, другие негосударственные юрлица, ИП
	В соответствующие облисполкомы, Минский горисполком

	Госорганы (организации), осуществляющие регулирование цен (тарифов) на товары (услуги) в соответствии с законодательством
	В МАРТ

	Юридические лица всех форм собственности и ИП, осуществляющие производство (ввоз) и (или) реализацию на внутренний рынок лекарственных средств
	В Министерство здравоохранения


 

Для получения согласования на повышение цен на товары по приложению 1 и приложению 2 организации, ИП представляют в вышеуказанные органы следующие документы: 

- заявление по установленной форме согласно приложению 1 к Регламенту работы Комиссии;

- документы (копии товарно-транспортных накладных, инвойсов, договоров, протоколов согласования), подтверждающие необходимость повышения цен;

- пояснительную записку с кратким изложением причин повышения цен;

- экономический расчет отпускных цен по форме согласно приложению 3 к Регламенту работы Комиссии (для импортеров);

- расчет оптовой (розничной) цены (для организаций и ИП, осуществляющих оптовую и (или) розничную торговлю).
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 Примечание

С регламентом работы Комиссии можно ознакомиться на официальном сайте МАРТ (http://www.mart.gov.by/activity/tsenovaya-politika/postanovlenie-soveta-ministrov-respubliki-belarus-100/).

 

Для получения согласования на установление цен на товары, которые до 01.04.2022 не ввозились на территорию Беларуси, импортеры представляют в вышеуказанные органы следующие документы: 

- заявление по форме согласно приложению 4 к Регламенту работы Комиссии;

- пояснительную записку с обоснованием необходимости установления цен на новые товары;

- подтверждающие документы (копии товарно-транспортных накладных, инвойсов, договоров, протоколов согласования и др.);

- информацию об уровне действующих цен на аналогичные товары, ввозимые и (или) реализуемые на товарном рынке Республики Беларусь;

- экономический расчет отпускных цен по форме согласно приложению 6 к Регламенту работы Комиссии.

В течение пяти рабочих дней со дня получения вышеуказанных документов от организаций и ИП государственные органы (организации) представляют в МАРТ необходимый пакет документов. В течение пяти рабочих дней с даты поступления полного пакета документов, включая дополнительно запрошенную информацию (в случае необходимости ее запрашивания), МАРТ: 

- дает заключение о целесообразности согласования повышения или установления цен на товары первой необходимости, включая анализ экономических последствий принимаемых решений, в том числе влияния запрашиваемого повышения (установления) цен на уровень инфляции;

- направляет представленные материалы и проект протокола заседания Комиссии на рассмотрение ее членам.

Члены Комиссии в течение трех рабочих дней со дня получения проекта протокола заседания Комиссии и полного пакета материалов представляют свое мнение по рассматриваемому вопросу в МАРТ для последующего оформления результатов рассмотрения на заседании Комиссии. При наличии спорных вопросов материалы рассматриваются на заседании Комиссии в очном режиме. 

МАРТ информирует соответствующий государственный орган (организацию) о результатах рассмотрения материалов Комиссией.

Импортеры при реализации новых товаров, цены на которые установлены в соответствии с решениями Комиссии, обеспечивают указание реквизитов протокола заседания Комиссии в товаросопроводительных документах (в том числе в ТТН и ТН).

 

3. Ответственность

 

За нарушение порядка формирования и (или) применения цен на ИП, должностное лицо юридического лица может быть наложен штраф в размере до 40 базовых величин (ч. 1 ст. 13.2 КоАП).

За нарушение фиксированных и (или) предельных цен, предельных надбавок (скидок, наценок) предусмотрен штраф в размере до 20 базовых величин, а на ИП или юридическое лицо - в двукратном размере разницы между фактической выручкой, полученной от реализации товаров, и расчетной величиной выручки от реализации этих товаров по ценам, установленным в соответствии с законодательством (ч. 2 ст. 13.2 КоАП).

За реализацию товаров, в отношении которых осуществляется государственное регулирование цен, без экономических расчетов, подтверждающих уровень применяемых цен, может быть наложение штраф на импортера (ИП или юридическое лицо) в размере до 10% стоимости реализованных товаров (ч. 3 ст. 13.2 КоАП).
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